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1. Empieza 2. Fuera excusas: 3. Crea recordatorios
POCO a poco define un plan y avisos

6 PASOS PARA CREAR HABITOS
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4. Crea rituales 5. Controla el 6. Celebra tus
progreso logros
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27.500 registros
3 centros deportivos

Comportamiento historico
Control administrativo y de uso

Construccion del modelo
predictivo




Comparacion de modelos

Centro 1 Centro 2 Centro 3
Incluido Incluido Incluido
Antigliiedad Incluido Incluido Incluido
Incluido Incluido Incluido
Gasto mensual Incluido Incluido Incluido
Devolucidn de recibos Incluido Incluido Incluido

R -



S1 buscas
resultados

NO

Hagas siempre lo
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